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Chi Siamo?

SplenderAl & una start-up fondata nel 2023 da due laureandi in Matematica
e Intelligenza Artificiale presso I'Universita Bocconi.

Andrea Fabbricatore, Co-Founder di SplenderAl, ha vissuto meta della sua
vita all'estero, parlando fluentemente 4 lingue, tra cui il cinese. Tra le
esperienze in ambito IA, ha in particolare svolto ricerche applicative nel
campo medico e genetico, in collaborazione con I'Universita di Oxford.

Alessandro Pranzo, Co-Founder di SplenderAl, in 4” Liceo ha sviluppato un
algoritmo di previsione dell'andamento dell'epidemia di Covid-19. La sua
esperienza in ambito IA si concentra maggiormente sull'applicazione al
mercato finanziario, essendo head del trading algoritmico di Bocconi
Financial Engineering (BSAFE).
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Missione

In un contesto caratterizzato da un costante flusso di
informazioni sui canali mediatici riguardo I'Intelligenza Artificiale,
riteniamo che la consulenza di esperti del settore sia
fondamentale per evitare di sentirsi sopraffatti dalle scoperte
giornaliere in tutto il mondo.

La nostra missione & quella di fornire supporto alle imprese
italiane nell'implementazione dell'Intelligenza Artificiale nei loro
processi aziendali, e di consentire loro di beneficiare dell'utilizzo
di tale tecnologia senza la necessita di disporre di risorse interne
dedicate.
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Missione

Al Readiness Index di Cisco mostra che in Italia solo I’8% delle
imprese e pienamente preparato a implementare soluzioni di Al e

cogliere i vantaggi offerti dalla tecnologla Ma 11 73% delle aziende
Italiane hanno gia elaborato una strategia
nel breve futuro.

Il nostro obiettivo & quello di supportare quel 73% di aziende che desiderano implementare soluzioni
all'avanguardia nei loro processi, fornendo loro un contributo sia teorico che pratico.

Siamo consapevoli che la corsa all'Intelligenza Artificiale &€ una corsa contro il tempo e, per questo motivo,
ci impegniamo a portare i nostri partner da punto A a punto B nel minor tempo possibile, garantendo loro i
migliori risultati ottenibili.

4 SplenderAl 2024



Cosa facciamo?

Sfruttiamo la nostra esperienza e il nostro
network di professionisti per sviluppare soluzioni
personalizzate di Intelligenza Artificiale per le
aziende che desiderano automatizzare o
innovare i loro processi e prodotti.

Offriamo anche prodotti ready-to-use basati su
tecnologie di |A all'avanguardia, per permettere
ad aziende di vari settori di beneficiare dell'lA
attraverso soluzioni gia testate sul mercato.
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Case Study

Abbiamo sviluppato un motore di raccomandazione
di abbigliamento per brand di lusso, in modalita
white-label. Utilizzando I'Intelligenza Artificiale, il
nostro sistema genera suggerimenti personalizzati
e prodotti di interesse per i clienti, partendo da un
catalogo predefinito, al fine di massimizzare le
vendite online.

Grazie alla nostra tecnologia, i clienti possono
facilmente visualizzare i prodotti che piu si adattano
ai loro gusti, riducendo la necessita di navigare sul
sito. Il nostro motore di raccomandazione ha
un'accuratezza dell'80% nella qualita dei consigli,
ed ¢ il primo del suo genere a creare suggerimenti
partendo semplicemente da immagini.
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Case Study

Con l'avvento dell’Al Act in Europa, c'e un maggiore
interesse alla privacy e protezione di dati e
informazioni personali. E in crescita la necessita di T
rilevare automaticamente le Informazioni Personali O
Identificabili (P||) Mateo Gomez, 28-year-old man, suffered a car accident driving near his home

on Hollywood Boulevard on August 17th, 2022, and was admitted to Contoso
General Hospitalin Los Angeles California at 7:45 PM. The patient showed
signs of chest trauma indicating possible rib fracture and had difficulty
breathing. A chest CT scan and AP X-ray were performed to determine the

Questa esigenza é particolarmente sentita in settori damagete
come quello legale, medico, educativo e B s
ne"laddestramento dl mOde”I dl inte”lgenza Results showed a pseudoaneurysm of the thoracic aorta with minor fractures

to the first and third right ribs. The patient was kept in the ICU where
treatment was initiated. A Stent was surgically placed to stabilize the

artificiale, dove il riutilizzo dei dati € complesso a hatofthegs ot baod caygen vl feachad 55 parcsnt.The paciar s
causa dei processi di anonimizzazione manuale, che Nekolovs e, pospor nmoor 313508078
richiedono molto lavoro.

Sfruttando le ultime tecnologie nel campo del
linguaggio naturale, Large Language Models (LLM),
abbiamo sviluppato un avanzato modello di
Intelligenza Atrtificiale che analizza un documento e
maschera tutte le informazioni sensibili presenti al

suo interno.

Medical Report

man, suffered a car accident driving near his home on
o . and was admitted to Contoso General
Hospital in Los Angeles California at 7:45 PM. The showed signs of
chest trauma indicating possible rib fracture and had difficulty
breathing. A chest CT scan and AP X-ray were performed to determine the
damage to

1. ribs
2. lungs
Results showed a pseudoaneurysm of the thoracic aorta with minor

fractures to the first and third right ribs. The was kept in the ICU
where treatment was initiated. A Stent was surgically placed to stabilize the

hemorrhage until the blood oxygen level reached 95 percent. The
was discharged on . under the supervision of his
\ passport number: A

Report signed off by: **

Daga: e

7 SplenderAl

2024



Sarah Al

Un agente di vendita completamente autonomo
che prenota chiamate per conto delle vostre
aziende, integrato nei principali canali di
comunicazione e CRM.

Partendo dalla generazione di lead, riempie
automaticamente il vostro calendario.
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Soluzioni Attuali
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Il Processo con Sarah

Generazione Engagement di
Leads Leads
SarahAl SarahAl

Chiusura
Leads

Work in progress...
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Prima e Dopo Sarah

G CRM
enerazione Primo .
Lead CRM Contatto Mecting
N / Meeting con
Team di Team di Vendita

Vendita Umano Umano
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Demo
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Conversazione Reale

Hi Sarah, Sarah Splend S
Yes I'm interested to hear.
To _ /24/2024 1:07 PM

Thanks,
Pini. Hi Pini, thanks for letting me know. | understand how current solutions can be quite costly both in

terms of monetary value and time spent on managing the whole process. Our Al sales agent solution
is fully autonomous, the Al can find leads, talk with them and book meetings on your behalf. Would
you be interested in talking more specifically about how this solution could be used in your

Hey there Pini, company?

On Tue, 23 Apr 2024 at 14:02, Sarah <sarah@splenderai.co> wrote:

I'm not sure if you've ever looked into Al Sales Agents but | thought you might find our solution
interesting. We have recently worked with a B2B software company in Europe to book them client
meetings automatically with a 10x ROL.

Sarah

Just wanted to send you a message and see if Il might be interested in automating their client a S« -~ @

acquisition process. If so, let me know and we can set up a quick call! To: Sarah Splend Wed 4/24/2024 1:22 PM
H /2024 1:22

Sarah from SplenderAl X § . . .

I'm looking to find new ways to increase the amount of leads we approach. If this is something you

can do then I'm interested to hear.

= Pini.

Sarah Splend ( « ~

Hi Pini, Im glad you're interested in knowing more about our Al sales agent solution. Could you tell Sarah Splen a & o
me a bit more about your current client acquisition process and pain points, so | can see how our To Wed 4/24/2024 1:27 PM
solution could help you best?

Yes, we have different plans for different ranges of volume - starting from 1000 leads per month
going up to 10,000+ leads per month. Moreover, since the whole outreach process is autonomous,
it's easily scalable. If you're interested we could schedule a quick call to discuss this in detail.

Sarah

Sarah

To: Sarah Splend Wed 4/24/

Hi Sarah, Sure, if you want you can book a call with us directly at the following link:

Currently we are using a company that reaches out via emails and linked-in (mostly) to relevant
companies and generates leads. I'm not very happy with the process and its cost so I'm looking for sure . Send me some d ates. cal.com/splenderai/sarahai, at your convenience. Eager to speak to you.

alternatives.

Pini. Sarah
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| nostri migliori feature

Umana

Comportamento e risposte umane.

Capacita di rispondere
autonomamente a messaggi
sequenziali.

Adattiva Human-in-the-loop

Sarah non improvvisa. Nel caso ci
fosse qualcosa che la rende
dubbiosa, ti contattera per darle una
mano.

Analizza il progresso della conversazione
e tara le proprie risposte per massimizzare
la probabilita di conversione cliente.
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60%

Conversione di Lead*

80%

Riduzione del costo rispetto ad agenti di

247

Ore lavorative

Su quelle che rispondono*

()
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20,000

Persone contattate da Sarah finora
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Grazi

hi@splenderai.co
splenderai.co
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